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Resumen Ejecutivo
Ingeniero Comercial de la Universidad Américas, Sede Concepción. Posee gran experiencia laboral. Profesional que presenta una alta tolerancia a la presión, responsable, con gran capacidad   de   organización   a   objetivos   y   metas   concretas,   buenas   relaciones interpersonales, orientado al  logro, de rápida reacción ante  el imprevisto, empático y proactivo.

Antecedentes académicos

Colegio : Egresado de Cuarto Año de Enseñanza Media: 1999
Colegio La Araucana, Concepción

Estudios Superiores: Ingeniera Comercial. Egresado 
                                          Universidad de Las Américas, sede Concepción. Años de estudio: 5
Ultimo año estudiado: 2012

Pablo Rojas Cabezas  / Ingeniero comercial  / pablobussines@gmail.com

Antecedentes Laborales

2004-2009: Instapanel
Asistente Administrativo
Funciones: Cumplir funciones en áreas de planificación y coordinación de mantenimiento en máquinas y equipos; diseñar, organizar y manejar sistemas industriales; supervisar al personal en la producción; diseñar métodos de trabajo y programar la producción. 

2009-2010: Pentavida
Ejecutivo Comercial
Funciones: Relaciones comerciales con clientes, asesor de ahorro, rospectar a nuevos clientes, mantener y retener a los clientes, incrementar las comparas de los clientes, organizar, planificar y ejecutar los objetivos de la  empresa., 

2011  a  septiembre del 2013: Melón. S.A.
Ejecutivo de Negocios Regional en Área Morteros y Hormigones
Funciones: Relaciones comerciales con Constructoras y distribuidores, incrementar volumen de posicionamiento, crear nuevos nichos de mercado.

2014 – Actualidad: Imperial S.A. Octava región 
Ejecutivo Señor  venta constructoras
Funciones: Desarrollar y ejecutar el plan de negocios con el apoyo del gerente comercial y mercadeo, diseño e implementación de los planes y programas de generación de demanda y posicionamiento de la línea para asegurar el cumplimiento de los objetivos de mercado,  Identificación, desarrollo y focalización de canales asegurando la cobertura geográfica y de los diferentes segmentos de mercado,  asegurar el cumplimiento de los objetivos financieros y de mercado tales como,  crecimiento en ventas, participación de mercado, rentabilidad de la línea, control de inventarios, desarrollo del canal y su focalización, Aseguramiento de que los procesos de la compañía contemplan los requerimientos de la línea y del fabricante.








Cursos:
Octubre 2004: 
Seminario de Las ventajas de un sistema integrado de la gestión por competencias en el mundo de los negocios.
Septiembre 2005:
 Ayudantía de comportamiento organizacional  Ingeniera Comercial  

Marzo del 2012: 
Curso de capacitación por empleador Melon. S.A  en  Panificación  comercial, Negociación, taller al servicio al cliente  

Marzo 2013 
Curso de Negocios Internacionales: 114 horas pedagógicas realizado en ULDA Facultad de admistración  y negocios;  sede Concepción  cuya finalidad fue la evaluación  de estrategias desarrolladas por los negocios internacionales. Dictado por Académico Antonino Parisi.

Agosto 2013 
Curso de  Control de Gestión: 80 horas pedagógicas realizado en ULDA Facultad de admistracion y negocios; sede concepción,  logrando adquirir conocimientos de  control de gestión y sistemas de información, planificación estratégica, balaced scorecard y Costeo ABC, Riesgo  y gobiernos corporativos: Dictado por  Académico Juan Martin Ireta. 

Marzo 2014  
Curso de Liderazgo y Trabajo en equipo: 80 horas pedagógicas en ULDA Facultad de admistracion y negocios; sede concepción,  logrando adquirir conocimientos de  desarrollo organizacional enfrentando los desafíos y problemas originados de la gestión de personas para obtener un desarrollo de habilidades interpersonales en cuanto a la adaptación , manejo de conflictos y la interacción del grupo de trabajo. Dictado por  Académico Juan Martin Ireta. 
  
Otros Antecedentes

· Manejo oral y escrito  intermedio de inglés.
· Usuario  avanzado de  software  Office  para Word, Excel, PowerPoint y  Outlook. Usuario avanzado de Windows y herramientas de Internet.
· Licencia de Conducir b  y vehículo propio
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CERTIFICADO

Certifico_que el (la) sefior(ita) Pablo Rojas Cabezas, cédula de dentidad
14.611.615-9, es alumno(a) egresado(a) de la carrera de Ingenieria Comercial de la
Universidad de Las Américas.

Se extiende el presente Cerlficado, a peticion del Interesadofa), para ser presentado
en los fines que estime conveniente.

Observacién: E1 (1a) alumno(a) antes mencionado(a), egreso el Segundo semestre del
2012,

UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS es una inslitucién plenamente auténoma
conforme al acuerdo N 239187 del Consejo Superior de Educacion y como tal puede
otorgar en forma independiente toda clase de titulos y grados académicos.

Concepcion, Marzo 15 del 2013,
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